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suplicante. La eacaentran, por el contra-
rio, imponiendo condiciones.

“I.as bodegas de Holanda y los paises
Escandinavos estdn hoy atestadas de ar-
ticulos que los comerciantes entusiastas
pensaban introducir a Alemania tan pronto
como fuera levantado el bloqueo. Otras
mercaderfas estdn llegando a Alemania por
todos los buques, y el problema de bode-
gas se estd volviendo serio en estos paises.
LLos derechos de bodega son altos y estdn
consumiendo posibles utilidades.

“De cualquier manera que sea, los co-
merciantes estan enapuros. Pueden, cier-
tamente, enviar sus mercancias a Alemania
y recibir marcos en pago, pero deben de-

jarlos en Alemania; deben depositarlos en

el Deutsche Bank. En este banco les darédn
un recibo, y si encuentran comprador para
este recibo—alguno que desee comprar
algo en Alemania y tenga crédito en el
Deutsche Banks—entonces podrdn reembol-
sar su dinero, con utilidades grandemente
aminoradas. Elnegocio se reduce, pues, a
una tramoya altamente especulativa sobre
el valor del marco. Un ennoblecido nego-
cio de algodén o hierro se ha convertido
de repente en un mero juego de bolsa: en’
una apuesta sobre el alza o la baja del
marco.
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